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大馬Acer產品銷售及市場營

銷總經理陳永康指出，Acer透過

結合輕盈、堅固及生產力等重要

元素的產品，滿足用戶在工作、

生產力、教育、玩樂、創意或娛

樂的需求。

他說，搭載最新第11代的

IntelRCore處理器及IntelR圖形

處理最新方案的Acer Swift 5、

Swift 3及TravelMate P2筆電，提

供業界領先的處理性能、逼真圖

形、人工智能加速，並擁有同級

筆電中最佳的有線及無線連接功

能。

消費者凡在12月31日前，

購買Acer Swift 5、Swift 3及

TravelMate P2，即可登錄www.a-

redemption.com兌換免費禮物，

包括價值100令吉一觸即通電子錢

包充值，及個性化的高級筆電護

套與背包。

在12月25日前，提交者將獲

得一個Christmas rEunion Advent 

Calendar名額，有機會贏取高達3

萬令吉的獎品；即日起至12月26

日，大馬Acer將每天選出一名幸

運優勝者送出特別獎，得獎者名

單將在其官方面子上上宣佈。

欲知更多詳情，可登錄大馬

Acer面子書或撥打Acer產品資訊

熱線1800-88-1288，或電郵至

ama.marcom@acer.com（星期一至

五，上午9時至下午6時）。

網址：www.acer.com

大馬Acer推介多款集結各元素產品
梳邦再也14日訊│大馬Acer日前宣佈推介多款符合各領域類別的新產品，

包括Acer Swift 5、Swift 3、TravelMate P2筆電、PredatorOrion3000桌

上型遊戲電腦、Acer Enduro筆電系列即Acer Enduro N3筆記本電腦和Acer 

Enduro T1平板電腦（開放預購），及2款Type-C27和34寸顯示器。

即日起購買Acer Swift 3、Swift 5及TravelMate P2筆電，

可兌換免費禮物，包括價值100令吉一觸即通電子錢包充值、

個性化高級筆電護套及背包。

巴生14日訊│巴生巨盟批發

城（GM Klang）即日起至12月23

日發起「支持本土，購買本地產

品」年終商場活動，以配合國內

貿易及消費人事務部（KPDNHEP）

的「購買國貨」運動。

消費者除了可親臨巴生巨

盟批發城消費以支持買國貨活動

外，亦可透過線上方式在巴生巨

盟批發城官方面子書或Instagram

上，根據簡單步驟參與該批發城

發起的社交媒體競賽。

消費者只需上載一張在巴

生巨盟批發城購買本地產品的

照片，附上認為「購買大馬產

品」活動很好的原因，並標籤

#SupportLocalShopLocal及標記

GM Klang，即可參與該競賽。

主辦單位最終將選出10名幸

運兒，送出總值7000令吉現金

券，供于該批發城購買本地品

牌與產品。

巴生巨盟批發城董事經理

拿督林成國表示，借由該活動

的推行也將會促使民眾在條管

令期間更安全購物，包括遵守

標準作業程序、使用電子錢包

或電子支付及使用由批發商所

提供的運輸選項。

網址：www.gmklang.com

GM Klang年終活動提倡買國貨

巴生巨盟批發城從即日起至12月

23日發起「支持本土，購買本地

產品」年終商場活動，同時透過

社交媒體競賽送出總值7000令吉

現金券。

莎阿南14日訊│實達集團推

出買房送轎車的優惠，凡購買旗

下於Alam Impian的房產，即有機

會贏得一輛全新寶騰（Proton）

X70、寶騰X50或寶騰Pesona（須

符合條規及條例）。

該集團新推的房產項目Tinta

屬於雙層半獨立房屋，低密度且

受保護的地區，面積包括從40x80

或50x80，共5種設計提供選擇，

售價從147萬令吉起。

Alam Impian距離莎阿南市中

心僅需8公里，週遭涵蓋各生活便

利設施，包括學府、購物中心及

公園等。

不僅如此，Alam Impian亦銜

接哥文寧—沙亞南大道（LKSA）

及莎阿南大道（Kesas）高速公

路，輕易通往聯邦大道及南北大

道第二中環銜接大道（ELITE）。

欲 知 更 多 詳 情 ， 可 通 過  

WhatsApp聯繫03-5162 7600，以

預約參觀展示屋。

網址： www.spsetia.com

實達集團買房送轎車

凡購買實達集團位于Alam Impian的房產項目，即有機會贏取

一輛豪華轎車。

龍溪14日訊│林木生集團

（LBS）於龍溪Kita@Cybersouth

城鎮推出的「KITA Mekar」項目，

共有單層、雙層及城市排屋3種

類別，其中單層排屋在推介2周內

全數售罄，而城市排屋也已取得

100%預定，獲熱烈迴響與好評。 

林木生集團董事經理丹斯

裡林福山認為，有地房屋的需求

將繼續激增，該項目將以可負擔

價格和長期的投資價值，讓購

屋者受惠。如今，該集團所推介

的「KITA Mekar」單層房屋和城

市排屋的發展總值（GDV）為3億

4510萬令吉。 

「KITA Mekar」項目涵蓋432

間城市排屋、388間雙層排屋和

342間單層排屋單位。城市排屋的

建築面積分別有1346和1483平方

尺，土地面積為22’X75’，3臥

2浴格局，售價從41萬9900令吉

起；雙層排屋建築面積為1447平

方尺，土地面積20’x60’，包含

4臥3浴，售價從56萬令吉起；單

層排屋的建築面積則是1094平方

尺，土地面積為20’X 70’，售

價從45萬令吉起。 

欲 知 更 多 有 關 K I T A  

M e k a r 項 目 的 詳 情 ， 可 親 臨

KITA@Cybersouth銷售廳，每天早

上10時起至晚上6時，開放民眾參

觀。 網站：www.lbs.com.my

KITA Mekar單層排屋2周內售罄

吉隆坡14日訊│在納斯達克

上市的雲軟件和超融合基礎設施

解決方案提供商路坦力（Nutanix 

Inc），近期發聲明表示，馬來

西亞物流和快遞運營商吉運速遞

（GDEX）已採用路坦力的混合雲

（Hybrid  Cloud）技術，以適應

電子商務中快速變化的需求，而

該技術也助GDEX實現了3倍的業務

交易。

GDEX常務董事兼集團首席執

行官張澤鏈表示，物流行業正在

快速變化，疫情的來襲也使業務

格局更具挑戰性；而該公司相信

與路坦力的合作，能確保適應客

戶和市場需求的變化。

他補充，該公司已將所有用

於控制出貨量的核心應用程序遷

至路坦力的企業雲（Enterprise 

Cloud）平台，並通過使用路坦力

的AOS和Prism Pro技術，該公司

的團隊僅需通過該平台便能統一

管理服務器、存儲和網絡資源。

路坦力馬來西亞地區經理阿

維納什表示，隨著馬來西亞的數碼

經濟持續發展，新一代的消費者已

出現並帶動了電子商務的增長。

他補充，該公司很榮幸能

為GDEX提供現代化的電子技術基

礎架構，也一直很支持GDEX和本

地其他企業加入數碼化轉型的

行列，以滿足市場及消費者的需

求。網站：www.gdexpress.com

林木生集團旗下「KITA Mekar」單層排屋，在推介2周內售罄。

GDEX採用混合雲技術促進電子商務


